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直播内容

如何合规进行公转私

如何产出高质量笔记

问答环节



如何产出高质量笔记



定义
小红书广告分类

1.硬广类

2.氛围感

3.快过类

4.品合类



硬广类

强调实用性
匹配行业：所有线索行业；品
牌笔记做品牌宣发时也需要做
一个置顶，建立品牌形象。

内容分析：线索行业属于刚
需，因此多为搜索用户，投放
上一般走私信咨询



氛围感
属于软广，强调美观

匹配行业：所有电商行业

内容分析：产品主打的核心其
实在于【美】，利用的是女性
用户的联想，说再多不如用户
自己联想。联想带来的是期待
值，做内容的核心在于让期待
值成为购买力



“快过”类
匹配行业: 适用于有多个SPU
或者SKU的行业，如时尚类

内容分析:主要是迎合碎片化
时间，在短时间内让用户有更
多的选择，用多个品类去击中
更多用户，拿时间换空间，在
标题上要能抓住用户，多使用
语气词，首图多使用[拼接图]

比如:不同款式的拼接&同一款
式不同



品合类

匹配行业:五大行业基本都需
要达人做信任背书

内容分析:由博主做内容，我
们主要是协助过审

注意点:不要有其他品牌露
出，避免博主方一篇笔记多品
牌合作



新芽活动
新客专享的合作模式-新芽助推
新芽助推是小红书为扶持新品牌全链路投放所推出的新客专享产品。每个客户仅能体验1次；

参与方式：登录聚光平台选择对应档位充值，跟官方客户顾问对接后续合作详情。

高性价比
平台补贴流量加持

内容丰富
精选博主推广素材

一站打包
智能投放操作便捷

内容+广告一站式解决方案



新芽助推合作流程



新芽流程时间线图(预估-具体审核以实际情况为准)



线索和电商行业如何打造优质笔记



电商-个护电器



电商-食品饮料



线索-教育软广



线索-教育硬广



如何合规的进行公域转私域



常见违规



站外导流

脱离平台交易定义：通过导流到第三方平台，完成交易的行为。

形式包括但不限于以下：

1.传播个人联系方式或其他平台的帐号信息。
2.发布其他平台的链接、口令、截图、水印、二维码，以及包含上述
信息（直接、变形或植入）的图文等。
3.多帐号相互配合，通过评论、收藏等引导用户脱离平台进行交易。
4.店铺客服与用户沟通中，引导用户脱离平台或进行私下交易。



站外导流



处理原则

（1）若用户首次违规，情节一般，平台将按照单个笔
记内容维度进行违规处罚。

 （2）若用户首次违规，情节严重，对平台的正常运营
秩序造成严重影响；或者用   户违规行为恶劣，多次或
大量违规拒不整改、多条并犯的，平台有权对该用户作
出进一步处罚。



自查SOP



如何通过聚光来实现私域获客



如何留资—聚光平台



私信获客



表单获客



聚光页面



私信服务组件



私信服务组件



私信通



私信通


